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O presente trabalho visa identificar os principais canais de comercializagdo utilizados por
propriedades rurais da regido do Vale do Taquari/RS que atuam com sistemas organicos de
producao de hortalicas. O trabalho integra os resultados parciais do projeto de pesquisa “Cadeias
Produtivas de Alimentos Orgénicos e Desenvolvimento Sustentavel”, que esta sendo realizado em
cooperagao entre o Centro Universitario UNIVATES e a Universidade Federal do Rio Grande do
Sul, com o apoio do CNPq e da FAPERGS. A referida pesquisa tem como objetivo avaliar as
condi¢cbes de sustentabilidade das propriedades rurais que atuam com sistemas orgéanicos de
producdo de hortalicas na regido do vale do taquari/RS. Trata-se de um estudo de caso realizado
in loco em 8 propriedades rurais que atuam com sistemas organicos de produgao. As informagdes
foram levantadas através de entrevistas gravadas e da aplicagdo de um questionario quanti-
qualitativo. Uma das caracteristicas das propriedades rurais que atuam com sistemas organicos de
producdo é a utilizacdo da mao-de-obra dos membros que a compde nas atividades produtivas;
outro aspecto marcante sdo as formas como se dao as relagcbes com o mercado, em especial, 0s
canais de comercializagdo. Percebe-se a existéncia de uma integragéo parcial entre a propriedade
e 0 mercado, aonde parte da produgao é destinada para sua subsisténcia, autoconsumo, e a outra
parte & destinada para comercializagdo. Sendo assim, a sua relagdo com o mercado ocorre de
forma flexivel, proporcionando que as propriedades rurais ingressem e retornem aos canais de
acordo com suas condicdes e as da produgdo. Devido ao perfil de produzir de forma diversificada,
a propriedade rural que atua com esse sistema de produgdo mantem vinculos simulténeos e
distintos com os diversos canais de comercializagcdo. Os resultados preliminares indicam que os
produtores do Vale do Taquari/Rs que atuam em sistemas organicos de producédo de hortaligas,
procuram realizar a venda de sua producdo ao maior numero de canais de comercializagio,
diminuindo os riscos de ficar sem uma colocagdo no mercado para seus produtos tornando o
processo de comercializacdo mais estavel e em consequéncia mais sustentavel, no entanto,
percebe-se em termos quantitativos que o maior volume de producdo sédo vendidos para os
supermercados, as escolas, e as feiras.
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